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¿ Q u i é n e s
s o m o s ?
E n  G r u p o  M N R ,  n o s  e s p e c i a l i z a m o s  e n

h a c e r  l a  v i d a  m á s  f á c i l  a  n u e s t r o  c l i e n t e  a

t r a v é s  d e  n u e s t r o  E c o s i s t e m a :

< < P e r s o n a s ,  T e c n o l o g í a  y  E v e n t o s > > ,

t r a n s f o r m a n d o  l o s  d e s a f í o s  i n t e r n o s  e n

o p o r t u n i d a d e s  d e  a l t o  r e n d i m i e n t o  y

c o m p r o m i s o  a  t r a v é s  d e  e x p e r i e n c i a s

c o r p o r a t i v a s  e s t r a t é g i c a s .
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En el entorno económico de Honduras, la sostenibilidad y crecimiento
empresarial dependen de sus decisiones de financiamiento y crédito. El
programa Mastering Credit surge como respuesta estratégica para transmitir el
"ADN del riesgo crediticio". Mediante una metodología práctica, este programa
permite a las organizaciones filtrar objetivamente sus solicitudes, incrementar la
aprobación comercial con criterios técnicos y proteger su salud financiera frente
a los desafíos del mercado.

Propósitos del Programa
Establecer un estándar técnico:

Homogeneizar la evaluación financiera y
mitigar riesgos crediticios empresariales.

Optimizar la conversión comercial:
Preanálisis eficientes para elevar la

aprobación sin comprometer la cartera.

Mastering Credit

Fortalecer el criterio financiero:
Herramientas analíticas para interpretar

estados financieros y diagnosticar la
capacidad de pago.

Cultura de riesgo preventiva: Identificar
alertas tempranas y sobreendeudamiento

para evitar cuentas incobrables.



Objetivo General

Perfil de Participantes

Potenciar en los participantes
conocimientos, criterios técnicos y
habilidades prácticas para
preanalizar, filtrar y evaluar
solicitudes crediticias, tomando
como marco las políticas
institucionales, el apetito de riesgo y
las herramientas financieras
idóneas para una toma de
decisiones eficiente y objetiva.

Objetivos Específicos
Asegurar el dominio de la lectura e
interpretación de estados financieros  
con un enfoque netamente crediticio.

Aplicar el modelo de las 5 C del Crédito  
para perfilar correctamente al
solicitante según su comportamiento y
consistencia documental.

Utilizar plantillas, formatos y criterios
técnicos para estructurar
recomendaciones y dictámenes
crediticios ordenados y fundamentados
para las instancias de aprobación.

Mastering Credit

Gerentes, Jefes y
Coordinadores de Crédito

y Cobro

Asesores y Oficiales que
realizan el primer filtro.

Analistas financieros,
Analistas de Riesgo y
Ejecutivos de Cuenta

Emprendedores y
Directores que deseen

estructurar sus políticas.



Análisis de Indicadores 
y Capacidad de Pago

Mastering Credit

Diagnóstico Financiero 
con Enfoque Crediticio

Jornada 1 -  8 Horas

El Modelo de Evaluación
 y las 5 C del Crédito

Herramientas Prácticas para el
Dictamen y Mitigación

Jornada 2 - 8 Horas

Contenido 16 Horas 

Conceptos básicos de contabilidad aplicados al
riesgo de crédito
Análisis de la estructura de los Estados
Financieros
Relación e impacto mutuo entre activos,
pasivos, patrimonio, ingresos, costos y gastos. 

Detección de inconsistencias o errores
comunes en la presentación de información
financiera.

Ejercicio práctico: Lectura e interpretación
inicial de estados financieros de un cliente real

Naturaleza, ciclo integral del crédito y los
riesgos asociados

Tipos de crédito y sus particularidades en función
de los sectores que mas lo aplican
Implementación rigurosa de las 5 C: Carácter,
Capacidad, Capital, Colateral y Condiciones

Evaluación del perfil del solicitante, historial de
pago y consistencia documental

Ejercicio práctico: Análisis de caso integral
aplicando la metodología de las 5 C

Análisis vertical - horizontal de los estados
financieros y la evaluación crediticia
Cálculo e interpretación de indicadores
financieros clave: Liquidez, Endeudamiento,
Rentabilidad, Rotación y Cobertura de Deuda
Evaluación profunda del flujo de efectivo para
determinar la verdadera capacidad de pago
Identificación técnica de señales de alerta,
sobreendeudamiento y deterioro financiero del
cliente
Ejercicio Ejemplo: Matriz de cálculo de
indicadores y alertas financieras

Expediente de crédito: doc. mínima, revisión de
consistencia operativa y documental
Elementos de informe de evaluación crediticia
según segmento
Criterios técnicos para estructurar
recomendaciones y presentar hallazgos de
forma ordenada ante comités de aprobación
Identificación de riesgos de la solicitud y sus
mitigantes comerciales y financieros
Caso práctico integral: Simulación completa
desde el preanálisis hasta el dictamen final de la
solicitud de crédito



Se fomenta el networking para compartir mejores prácticas entre
industrias. Además el Programa se desarrolla bajo una metodología de
andragogía laboral que garantiza el aprendizaje inmediato a través de:

Datos, Escenarios, 
Simulaciones de Impacto

Aprendizaje Basado en
Decisiones Reales

Metodología

El facilitador guiará el uso de
plantillas y formatos en tiempo

real. 

Casos prácticos: Aplicación
inmediata mediante lectura

financiera, indicadores y simulación
de un comité de crédito real.



Compendio de lecturas
complementarias y

documentos guía en
formato PDF

Compendio de lecturas
complementarias y

documentos guía en
formato PDF

Diploma de
participación

Diploma de
participación

Kit del Participante

Presentaciones
ejecutivas en PDF
utilizadas por el
facilitador

Presentaciones
ejecutivas en PDF
utilizadas por el
facilitador

Plantillas editables para
la evaluación crediticia
y el cálculo de
indicadores. 

Plantillas editables para
la evaluación crediticia
y el cálculo de
indicadores. 

Enlaces y recursos
interactivos de apoyo
(videos, normativas u
otras plataformas)

Enlaces y recursos
interactivos de apoyo
(videos, normativas u
otras plataformas)



Trazabilidad Estratégica hacia la Sostenibilidad: 
No es un evento, es el inicio de su Hoja de Ruta

A diferencia de las ofertas tradicionales que terminan cuando se apagan las luces del
salón, la propuesta de Grupo MNR se distingue por su capacidad de trazabilidad. No
solo facilitamos una jornada; activamos un proceso de Desarrollo Organizacional (DO)
con visión de futuro:

Hojas de Ruta con Propósito: Diseñamos una hoja de ruta post-evento que
garantiza que los compromisos adquiridos por los participantes no se disuelvan,
sino que se transformen en planes de acción concretos alineados a la sostenibilidad
de cada una de sus empresas.
Ecosistema Hub (Expertos + Tecnología + Eventos): Somos el único aliado que
integra a Expertos con Tecnología de Optimización de Procesos. Esto nos
permite identificar cuellos de botella operativos durante las jornadas y proponer
soluciones tecnológicas que "hagan la vida más fácil" a los participantes en la
cadena del proceso.
De la Jornada al Indicador (KPI): Nuestra intervención está diseñada para que cada
hallazgo de la sesión tenga trazabilidad. El diagnóstico que surge del programa se
convierte en el insumo principal para sus planes organizacionales, asegurando
que la inversión de hoy genere resultados tangibles y sostenibles en el tiempo
como lo detalla nuestra propuesta de valor.

¿Por Qué Nosotros?
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